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För dig som gillar utmaningar! 
 

Vi söker en försäljningsingenjör 
 

Harald Pihl AB är i ett väletablerat familjeföretag som grundades 1912. Vi har kontor och lager i Arninge i norra 
Stockholm och vi är ca 20 anställda. Sedan ett antal år har vi även ett kontor i Finland med 2 anställda. 
 

Omsättningen var 2010 ca 115 Mkr. 
 

Företaget arbetar som lagerhållare av metaller med speciella egenskaper, t.ex. korrosionshärdiga eller 
varmhållfasta legeringar, legeringar med bestämd utvidgningskoefficient eller höghållfasta legeringar. 
 

Metallerna importeras från hela världen, lagerhålls här i Arninge och säljs sedan i Sverige eller till kunder i länder 
längre bort. Exportandelen uppgår till nästan hälften av omsättningen. 
 

Företaget expanderar kraftigt och vi söker nu: 
En försäljningsingenjör som skall hjälpa till att öka vår försäljning av specialmetaller. 
 
Arbetet som säljare är en utmaning för dig som tycker om att få saker att hända. Sverige är en del av ditt 
arbetsområde men kunderna finns i hela världen och vi satsar hårt på att öka exporten. Du får räkna med att resa 
en del av din tid.  
 
Dina arbetsuppgifter består i att finna nya applikationer och kunder för våra produkter, göra kundbesök, sköta en 
del av vårt normala försäljningsarbete (offerter och liknande) samt att vara expert inom ett särskilt tekniskt 
område i våra kontakter gentemot kunder och institutioner. Goda datakunskaper är givetvis ett absolut krav 
liksom goda kunskaper i engelska och gärna tyska. 
 
Du måste kunna arbeta självständigt och du måste ha goda kunskaper i material- och 
korrosionslära. Säljerfarenhet från arbete inom metallbranschen är en stor fördel och 
nästan ett krav.  
 
Högskoleutbildning eller motsvarande är ett krav. 
 
Kontakta Klas (klas.pihl@haraldpihl.se) eller Jonas Pihl (jonas.pihl@haraldpihl.se). 
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